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I MEHR ALS EIN GUTER RAT

Baker Tilly ist der ideale Berater
fur die Konzeption und Umset-
zung von Internationalisierungs-
strategien des deutschen Mittel-
standes.

Fiir uns ist Beraten mehr als ein
guter Rat. Es bedeutet, Losungen zu
entwickeln. Weltweit und in Deutschland.

Die Beratungsangebote von Baker Tilly richten sich vornehmlich an
den grofRen, internationalen Mittelstand, an 6ffentliche Unterneh-
men und an vermogende Personen. Aber auch an Zielgruppen, die
die Regeln des Wettbewerbs besonders gut kennen, die strenge
MaRstabe anlegen. An sich selbst, aber auch an ihre Berater.

Unsere Berater lassen sich gerne an diesen hohen Mal3staben
messen. Wir sind Gberzeugt davon, die richtige Beratungsphiloso-
phie, die richtigen Menschen und den notwendigen Biss zu besitzen,
um den hohen Anspriichen unserer Kunden stets mehr als ent-
sprechen zu kdnnen. Egal ob Industrie oder Handel, in Energiever-
sorgungsunternehmen, Stiftungen oder fiir vermdgende Privatkun-
den: Wir kdnnen auch jene, die schon erfolgreich sind, dabei unter-
stitzen, noch erfolgreicher zu werden.

Unsere Erfolgsfaktoren sind schnell zusammengefasst: Eine beson-
ders hohe Beratungsqualitat, Empfehlungen, die aus rechtlicher, wirt-
schaftlicher und steuerlicher Sicht ganzheitlich formuliert sind, und
ein unternehmerisches Grundverstandnis machen unseren Erfolg
aus.

Wir sind, wie viele unserer Kunden unabhangige Unternehmer. Wir
stehen taglich fiir Erfolg und Wachstum in der Verantwortung. Fir
unser eigenes Unternehmen und fiir Unternehmen, die wir beraten.

Seit unserer Griindung sind wir mit unseren Kunden gewachsen -
national genauso wie international.
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I (N DER WELT UND IN

Baker Tilly ist weltweit in 148
Landern prasent und mit 1.160
Mitarbeitern an zehn deutschen
Standorten vertreten.

DEUTSCHLAND

Internationale Expertise, immer
personlich und immer vor Ort.

Unsere mandatsverantwortlichen Partner stellen interdisziplinadre
Teams aus Spezialisten zusammen, die den jeweiligen Projektan-
forderungen genau entsprechen — in Deutschland und natiirlich
auch auf internationaler Ebene. Denn fiir viele unserer Kunden ist
der globale Markt bereits ihr zweites Zuhause geworden. Fiir
andere eine greifbare Chance.

Sie alle brauchen einen Partner, der sich weltweit ebenso bewahrt,
wie in Deutschland. Der nicht nur viele Biiros unterhalt, sondern in

erster Linie personliche Beziehungen. Wir sind |hr Partner mit dem
Blick fiir die wesentlichen Herausforderungen des Marktes und in

148 Landern mit 37.000 Mitarbeitern vertreten.

German Desks und Qualitatsgarantie in Mittel- &
Siidosteuropa

Gemeinsam mit der TPA Gruppe sind wir durch die Baker Tilly
Europe Alliance mit mehr als 2.000 Mitarbeitern an 40 Standorten
in 13 Landern Mittel- & Siidosteuropas vertreten.

Fir unsere Kunden bedeutet das: German Desks und einheitliche
Qualitatsstandards in Albanien, Bulgarien, Kroatien, Osterreich,
Polen und deutschsprachige Berater auch in Rumanien, Serbien,
Slowakei, Slowenien, Tschechien und Ungarn.
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QUALITAT

Im Baker TillyiQualitatsverspre-
chen erfahren Sig Wortifiir Wart,
was wir lhnen als tnseren
Kunden verbindlich zisagen.
Von A wie Arbeitsqualitatbis

Z wie Zweitunterzeichner.

Auch wenn keine Olympiamedaillen
zu vergeben sind. Beim Thema Qualitat
wollen wir als Erster durchs Ziel.

Qualitat in der Beratung ist wie das Fundament eines Gebaudes.
Es muss solide sein, zuverlassig. Es wird selten bewundert. Aber
auf ihm baut die gesamte Architektur auf. Die Steine, aus denen
das Baker Tilly Qualitatsfundament gemauert ist, sind hervorragen-
des Fachwissen, operative Exzellenz, konsequente Kundenorien-
tierung und Ergebnisse, die einfach richtig sind. Sei es in einer
Prifung, einer Rechtsstrategie oder in einer komplexen Restruktu-
rierung.

Bei Baker Tilly widmen wir uns diesem Fundament mit aller Sorgfalt.
Wir gewinnen Berater, die in unsere unternehmerisch gepragte
Kultur passen und Wissen mit Teamfahigkeit verbinden. Vor allem
aber stellen wir uns und unsere Beratung immer wieder in Frage. Im
GrofRen und im Kleinen. Wir tun dies intern und im Gesprach mit
unseren Kunden. Das ist unser Weg. Das ist unser Ziel.

Die wichtigste Voraussetzung zur Qualitatssicherung ist deshalb
Vertrauen. Das Vertrauen unserer Kunden in unsere Fahigkeit,

ihre Hinweise produktiv umzusetzen. Ihr Vertrauen, dass wir
kritisches Feedback ausdriicklich wiinschen, weil wir es als Chance
sehen.

Aus diesem Grund ist das Baker Tilly Qualitatskonzept auf regelma-
Rigem Austausch und Gesprachen aufgebaut. Partner und Kunden
definieren Erwartungen, halten sie fest und flihren Qualitatsreviews
durch. Direkt und persoénlich und gleichwohl klar und strukturiert.

Diese konsequente Qualitatsphilosophie ist ein wichtiger Aspekt der
Beziehung zwischen Kunden und Berater. Und sie unterstiitzt das
Wichtigste, das wir haben: Das Vertrauen unserer Kunden.
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BERATUNG AUF AUGENHOHE

Zu einer Entscheidung gehort
immer auch Vertrauen.

Wir sind Unternehmer. So wie unsere Kunden,
wissen wir aus eigener Erfahrung, dass die wich-
tigsten Entscheidungen in jeder Unternehmenssi-
tuation unter Unsicherheit fallen. Auch wenn hun-
derte von Seiten beschrieben sind und viele Tage
lang analysiert und bewertet wurde, wird der rich-
tige Weg nicht durch kihle Zahlen, sondern durch
eine unternehmerische Entscheidung definiert.

Von unseren Kunden wissen wir, dass sie gerade
in solchen Momenten die unternehmerische Bera-
tungsphilosophie von Baker Tilly schatzen. Das
Gesprach von Unternehmer zu Unternehmer, die
Augenhohe von Berater und Kunde sind wichtige
Aspekte erfolgreicher Zusammenarbeit.

Es ist unser Selbstverstandnis, als Berater nicht
nur zu analysieren, sondern eine glasklare Emp-
fehlung zu formulieren und ,ohne Wenn und Aber
zu dieser Empfehlung zu stehen. Vor unserem
Kunden und auch vor Dritten.

Was wir fir diese Verlasslichkeit erhalten, ist Ver-
trauen. Dieses Vertrauen ist eine Belohnung und
eine Herausforderung zugleich. Jeder Berater bei
Baker Tilly, ob Partner oder junger Berufseinstei-
ger, steht zu unserem Leistungsversprechen:
konsequent beste Beratung.
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I INTERDISZIPLINARE

Die Zusammenarbeit unserer vier
Berufsgruppen ist ein zentrales
Element von Baker Tilly.

ZUSAMMENARBEIT

4 mal 1 ist mehr als 4.

Die Baker Tilly Formel fiir Synergie macht aus 4 Sichtweisen eine
Losung, die mehr als 4 ist. Denn kaum ein Priifungsthema kann
ohne rechtliche Fragestellungen gelost werden; fast jede Restruk-
turierung muss mit Wissen und Augenmald auch steuerlich gestaltet
werden. Fir die Wirtschaftspriifer, Rechtsanwalte, Steuerberater und
Unternehmensberater bei Baker Tilly ist das selbstverstandlich.

Mehr noch — wir wissen, dass dies nur in enger Zusammenarbeit
geschehen kann. Niemand kann alles konnen. Niemand kann alles
wissen. Interdisziplinaritat ist deshalb nicht nur eine sinnvolle
Ergénzung, sondern das zentrale Element unserer Beratung.

Die mandatsverantwortlichen Partner stellen sich daher immer
die zentralen Fragen: ,Wie sieht das ideale Team aus? Welcher
Spezialist wird unser Team verstarken? Wessen Spezialwissen
konnte uns das entscheidende Quantchen besser machen?”

Das bedeutet nicht nur bessere Beratung. Es macht die Koordi-
nation verschiedener Dienstleister oder Berufsgruppen effizienter
und verbessert fiir unsere Kunden das Verhaltnis von Kosten und
Nutzen.

WIRTSCHAFTS-
PRUFER

COMPETENCE

RECHTS- CENTER & STEUER-

ANWALTE INDUSTRY BERATER
TEAMS

UNTERNEHMENS- [
BERATER
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Erfahrung und Konnen themen- und
branchenspezifisch biindeln und
zentrieren.

4 Sichtweisen - 7 Competence Center -
15 Industry Teams

Die Baker Tilly Competence Cen- Unsere Competence Center und Industry Teams bieten keine vor-
ter und Industry Teams biindeln gefertigten Beratungskonzepte an, sondern erarbeiten fiir unsere
exzellentes Wissen und'Konnen Kunden mit Wissen und Erfahrung individuelle Lésungen.

aus unterschiedlichen Diszipli-
nen in berufsgruppenibergrei-
fenden Teams und fokussieren
sich auf spezielle Kundenbediirf-
nisse und Markte.

Dabei ist keine Branche wie die andere. Sie alle haben ihre eigenen
Entwicklungen, Rahmenbedingungen und regulatorischen Vorga-
ben. Umso bedeutender ist es, dass Branchen-Know-how mit dem
fachlichen Wissen und der Sachexpertise von Wirtschaftspriifern,
Rechtsanwalten, Steuerberatern und Unternehmensberatern zusam-
menflieBt. So verbinden wir fachliche Spezialisierung und Branchen-
Know-how mit rdumlicher Nahe zu unseren Kunden.

Nur so kénnen auf ganz besondere Fragestellungen auch ganz
besondere Antworten gefunden werden. Entsprechend haben wir
mit unseren Competence Centern und Industry Teams die besten
Voraussetzungen geschaffen, um mit Wissen und Erfahrung indivi-
duelle Losungen zu erarbeiten, die unseren Kunden einen echten
Mehrwert bieten.

Debt y B Fraud ° Risk -
Advisory ‘ e Compliance

Global B Private

Solutions ‘ @ Clients

Trans-
actions
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AUDIT & ADVISORY * TAX * LEGAL * CONSULTING

Baker Tilly bietet mit 37.000 Mitarbeitern in 148 Landern ein
breites Spektrum individueller und innovativer Beratungs-
dienstleistungen in den Bereichen Audit & Advisory, Tax, Legal
und Consulting an. Weltweit entwickeln Wirtschaftspriifer,
Rechtsanwalte, Steuerberater und Unternehmensberater
gemeinsam Losungen, die exakt auf jeden einzelnen Kunden
ausgerichtet sind, und setzen diese mit hdchsten Anspriichen
an Effizienz und Qualitat um. In Deutschland gehort Baker Tilly
mit 1.160 Mitarbeitern an zehn Standorten zu den grof3ten
partnerschaftlich gefiihrten Beratungsgesellschaften.
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